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 參訪期間： 113年 3月 24日至 113年 3月 28日

 報告日期： 113年 4月 2日(初稿)



政府機關（構）人員從事兩岸交流活動（參加會議）報告

壹、交流活動基本資料

1、活動名稱：參加中國國際石油石化技術設備展之年會

2、活動日期：113年 3月 24日至113年 3月 28日

3、主辦（或接待）單位：北京振威展覽有限公司

4、報告撰寫人服務單位：台灣中油公司探採事業部鑽探工程
處

貳、活動（會議）重點

1、活動性質
本年會為國際型石油石化技術設備展，本次於北京市舉辦。

2、活動內容
此年會匯集各國石油裝備之廠商、中國國營石油公司（中海
油、中石油、中石化）、以及知名石油能源服務公司（如：SLB
斯蘭卜吉公司），除可針對油氣鑽井之相關設備進行了解外，
亦瞭解到中國在鑽井方面之技術能力與量能已大幅提升；除設
備展覽外，各公司亦有於特定時段進行設備系統或研究主題之
發表。

3、遭遇之問題
因市場關係，台灣中油公司在油氣及地熱方面之探勘、鑽井、
生產方面之人力、技術、設備及實務經驗還有不少進步空間，
且台灣地狹人稠，探勘/鑽井用地取得相當不易。

4、我方因應方法及效果
建議可透過採購新設備、引進新技術、請國外專業人員來台交
流進行技術指導，或鼓勵同仁（工程師及技術員）派駐查德或
是相關合作公司之現場一段時間進行實習或現場作業，以增廣
見聞並能提升現場隨機應變處理之能力，冀能提升本公司之探
勘、鑽井及生產開發量能。

5、心得及建議

1. 本次年會為本處首次參加，因大陸市場較大，相關設備、零
配件之產品與經銷商眾多，我方應多鼓勵同仁參與此類
型年會，多方拓展視野，避免有時因國內代理商所提供



之資訊較為狹隘，而忽略了其他方案、技術或產品。

2. 本次展會感受最深的就是市場差異；因中國市場需求大，且
中國人口太多，市場競爭激烈，因此石油相關的設備及
技術發展地特別快速。加上中文相對容易理解，應重新
檢視所職掌的業務範圍，若要進一步提升需要多少成
本，有些產品或技術在中國其實已經發展成熟，但必需
思考的是，在不影響國家機密、資訊安全的條件下，如
果開放採購中國大陸產品，我方應如何排除該國之二、
三流產品，萬一買到不好的產品造成使用率低或沒在使
用，反而比花大錢買到好產品還要貴。

3. 依本次出國經驗，本組將依需求評估是否採購：

A. 多次開關循環閥，以避免使用井底馬達鑽進時，遇到
漏泥情形無法鑽進必須起鑽。

B. 液壓式襯管掛，在高角度定向井/水平井設置與脫離
時，降低工程風險。

C. 電磁隨鑽測井設備（EM-MWD），有別於傳統泥漿，可
使用在泡沫泥漿、或是泥漿泵壓不穩定時，以及
井底溫度較高時仍可測井，進行定向鑽進。

D. 定向設備的RSS及 LWD，因需較高資金以及不同面向
的專業人員，將與其他相關單位進行商議後，再
決定是否請購。

參、謹檢附參加本次活動（會議） 相關資料如附件，報請鑒核並請

轉大陸委員會備查。
職 林仲伯、許瑞育

113年 04月 02 日

所屬機關意見




















































