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壹、摘要 
韓國花卉產業規模切花最大、盆花次之而蘭花最小，但蘭花產值

最高。進口花卉蘭花佔 42.8%、百合等球根佔 18.6%，主要來自臺灣、

荷蘭和中國。出口花卉主要種類為百合、玫瑰、蘭花、菊花和仙人掌，

以日本和中國為主要市場。國蘭以送禮為主，主要的送禮時間包括新

年、舊曆年、傳統節日、父親節和母親節以及政府、企業、教師的人

事異動與升遷。帶介質運輸的植株的生長優於裸根植株，對韓國貿易

商而言，雖然進貨成本提高，但是整體管理成本降低，帶介質運輸具

有發展潛力。 

 
 
 
 
 
 
 
貳、目的 

國蘭是蕙蘭屬中的建蘭、報歲蘭、春蘭、蓮瓣蘭、寒蘭與九華

蘭等植物在產業上的統稱。國蘭以出口為主，出口金額達 2-3 億元臺

幣，其中 90﹪以上外銷至韓國，產品來源與採後處理為影響外銷後

品質的最大原因，且國外市場對國蘭產品需求亦大幅改變，因此本計

畫與國蘭外銷業者合作進行採後處理作業的實際測試，實地調查國蘭

海運韓國之到岸品質，同時進行花卉市場調查，分析韓國市場現況與

未來趨勢，供產業參考。 
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參、行程及工作內容 

(期間：自 103 年 2 月 16 日至 103 年 2 月 22 日止，為期 7 天) 

日期 地點 工作內容 

2 月 16 日 

星期日 

臺灣桃園-韓國仁

川-首爾 

臺灣桃園國際機場 12:10 搭乘中華

航空 CI9036(大韓航空 KE692)飛

機，於韓國當地時間 15:35 抵達仁

川機場，搭車至首爾。 

2 月 17 日 

星期一 

首爾 

 

aT 公司花卉拍賣市場參訪與座談。

2 月 18 日 

星期二 

首爾-高陽 

 

至京畿道高陽市之國蘭蘭園，調查

由臺灣帶盆輸出之國蘭的生育狀

況。 

2 月 19 日 

星期三 

首爾-高陽 至京畿道高陽市之國蘭蘭園，調查

由臺灣裸根輸出之國蘭的生育狀

況。 

2 月 20 日 

星期四 

首爾--果川 

 

至首爾南部果川區之國蘭蘭園，調

查由臺灣帶盆輸出之國蘭的生育狀

況，並至周邊零售市場調查國蘭零

售情形。 

2 月 21 日 

星期五 

首爾-高陽 

 

至京畿道高陽市之國蘭蘭園，調查

由臺灣裸根輸出之國蘭的生育狀

況。 

2 月 22 日 

星期六 

首爾-韓國仁川-臺

灣桃園 

韓國仁川機場搭乘 16:35 中華航空

CI0163 飛機，於臺灣時間 18:15 抵

達桃園中正機場。  

 

肆、研究內容： 

一、韓國花卉產業與市場現況 

韓國花卉產業除栽培面積外，產值及從事人數自 2009 年起逐年

下降，2012 年產值、從事人數及栽培面積分別為 7,566 億圜、9,450

人及 6,429 公頃，與 2011 年相較，減少幅度分別為 6.0%、7.8%和

5.9%。將韓國花卉產業分成切花、盆花和蘭花， 2012 年的栽培面積、
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產值及從事人數切花分別佔 63.2%、49.5%和 53.2%，盆花分別為

29.5%、35.2%和 37.1%，蘭花各為 7.4%、15.3%和 9.8%，以切花比

例最高、盆花次之而蘭花最小，但蘭花以較小的面積與人數(7.4%和

9.8%)產生較高產值比例(15.3%)。2012 年韓國進口花卉金額約 47 百

萬美元，蘭花佔 42.8%、百合等球根佔 18.6%為最主要項目，以臺灣、

荷蘭和中國為主要進口國。出口花卉金額約 84 百萬美元，主要種類

為百合、玫瑰、蘭花、菊花和仙人掌，分別佔 36%、32%、13%、12%

和 3%，以日本為最主要輸出國，其次為中國。 

韓國原有 8 個花卉拍賣市場，2007 年起剩 6 個拍賣市場，以 aT

公司所屬的花卉拍賣市場最大，至 2012 年交易量已佔 6 個拍賣市場

的 50%，K-flower 公司佔 13%，釜山地區 2 個拍賣市場分別佔 12%

和 11%，其餘 2 個市場均不及 10%。 

2013 年經由 aT 花卉拍賣市場銷售的國蘭約 65 萬盆，12 月佔最

高比例 16.6%，其次為 10 月和 11 月各約 11%，再其次為 7 月份 9.3%，

以 5 月份 5%最低，其餘月份在 6-7.3%之間，全年平均單價 9,998 韓

圜/盆，6 月、7 月、9 月、10 月和 11 月拍賣單價低於平均單價，其

中以 11 月最低。比較 2011-2013 年的平均單價，2012 年較 2011 年降

低 6%，2013 較 2012 年減少 0.1%。 

韓國市場中的國蘭仍以送禮為主，主要的送禮時間包括新年(12-1

月)、舊曆年(1-2 月)、傳統節日、父親節和母親節(5 月)以及政府、企

業、教師的升遷與人事異動(12-1 月、3 月、6-7 月或 9 月)，這些時間

點用花的需求高，對應上述也是銷售量較高的時間，但拍賣單價低於

全年平均也主要在發生在這些月份，應是供應過量造成價格低迷，本

計畫 2 次的韓國調查，分別在 8 月及 2 月份，恰好是 9 月及 3 月的送

禮前 1 個月，有許多由臺灣運抵未經拍賣即進入零售市場的植株。 

二、帶盆貯運至韓國的品質調查 

10 月上旬鐵骨素心蘭以水苔為介質，在包裝場種植於 3.5 吋盆，

裝箱後以貨櫃海運至韓國，4 個月後調查。每盆種植芽數約 12 芽，

新增 5-6 芽，種植時根數 39-44，新生根數 20-24，其中枯掉、乾扁的

根數在 3-9 之間，相較於同時運抵韓國的裸根苗，根系生育情形明顯

較佳，裸根苗在根系斷裂位置常有枯掉、乾扁的情形，新根生長長度

較短。帶介質運輸的植株的生長優於裸根植株，在蝴蝶蘭的產業發展

已經有很明確的例子，在此也獲得證實，但是輸出的目標國家不同，
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會因當地的檢疫要求不同而須作不同調整，韓國的帶介質輸入許可規

範可使用的介質種類、操作方式與場地，詳細內容可洽動植物物防疫

檢疫局總局，以便獲得最新的規範內容，並向該局申請提供檢疫服務。 

比較裸根苗與帶介質植株的採後處理流程，裸根苗處理流程在農

民與包裝場人員都已十分嫻熟，作業速度較快，一般在 3-7 天內完成

10 萬芽的包裝處理，帶介質植株處理則需 10-14 天的作業，需要較多

人力進行定植與維護的工作，同時包裝場的空間與設備均與處理裸根

苗時不同。對臺灣的出口業者而言，帶介質出口因作業時間長，需要

較大的包裝場空間以作為介質處理、到貨整理、定植、定植後存放的

空間，同時作業人數或工作時數需增加來應付相應增加的工作量。 

當帶介質植株運送至韓國，可以直接送入栽培場栽培，根據韓國

業者的訪談結果，認為在成本上是較為節省的，由於在臺灣的作業量

增加，進貨成本相應提高，但是韓國的基本工資高，裸根苗到貨後定

植所需人事成本遠高於由臺灣定植後進貨的成本，依其初步比較結果

每盆成本約相差 100 韓圜，每次進貨量 1 萬盆則可節省 100 萬韓圜，

因此當雙方的作業越來越熟悉且順利，帶介質運輸將成為例行方式。 

伍、檢討與建議 

韓國是國蘭產業最重要的市場，此次除了試驗調查外，市場的參

訪收穫頗多，以下有幾點提供參考： 

一、建立生產成本分析與生產規劃能力： 

此次與韓國的生產者進行貯運問題探討時，發現韓國生產者對於

生產成本的計算十分精準，進而預想許多狀況進行測試與模擬。相對

地，臺灣大多數農民對於生產成本的估算並未建立觀念且不重視，因

而無法估計自身的生產是否足以獲利?經營方式是否適當?藉以規劃

生產計劃。站在產業輔導的立場，未來可以進行生產成本分析的輔

導，使農民建立成本估算觀念，探討自己的競爭力，規劃未來的經營

方向與策略。當每一位農民都具有競爭力，整體產業就會具有競爭

力，政府可以就產業的需求進行協助，提升整體競爭力，對產業的實

質幫助才能事半功倍。 

若農民均能了解自己的生產成本，就能夠確知現有的行情是否合

理?是否具有利潤?也會對產業有更多的了解與關注。除了針對售價可

以和貿易商協調溝通外，在產業政策方面也能提更明確的方向與需

求，供農政單位參考。 
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對照近年來外銷統計資料及本次由拍賣市場收集的資料，韓國市

場持續轉變著，臺灣出口的數量在 1,300 萬芽至 1,700 萬芽之間，品

種多達 60 餘種，但主要品種為單價較低的鐵骨素心蘭、山川報歲蘭

等，近年來由於彩虹四季蘭單價降低，數量已接近鐵骨素心蘭。山川

報歲蘭在臺灣的產量一度降低，因而韓國每年均由中國進口約 50 萬

芽。若農民了解自己的生產成本，就能比較與中國生產者的競爭力，

而確保訂單。 

二、市場資訊收集與交流 

雖然臺灣僅作為韓國市場種苗供應產地，但市場資訊的持續收集

以及分析必須持續進行，如此才能了解韓國市場的趨勢，針對市場作

客製化的生產。與當地市場進行交流除了可以收集市場交易資料外，

可以透過市場人員(拍賣員)的觀點了解韓國市場的變化趨勢，必要時

也可以合作進行推廣活動，促進國蘭的消費。在韓國的戲劇中經常可

以看到國蘭出現在背景，或劇中人物在照顧國蘭，使觀眾加強對國蘭

的印象，當有消費需求便會考慮購買國蘭。這項工作並非個人能夠進

行，必須透過組織的力量進行，此行透過臺灣國蘭產銷發展協會的協

助與韓國 aT 公司的花卉拍賣市場進行座談，對韓國市場有較深入的

了解，並建立雙方的交流管道，協會在這樣的工作推展是一個適當的

角色，未來可藉由刊物或會議或網站等，將資料整理分析後提供產業

界參考。 

臺灣的農民經常只思考如何生產品質好的產品，而不知該如何銷

售，國蘭產業尤其嚴重，生產者往往不知道產品未來將賣給誰，資訊

的不透明容易使農民缺乏依據而盲目種植，未掌握市場的變化趨勢，

有時會發生產品可出貨時該品種已被市場淘汰而滯銷。這個問題在臺

灣存在已久，目前已有協會組織，可以加強建置交流平台，除凝聚會

員的向心力，提供公開透明的交易資訊、市場資料，有助於產業的穩

定發展與健全，使產銷雙方共同獲利。 

三、帶介質運輸技術建立 

國蘭本身是一項耐貯運的花卉，也是一個發展健全的產業，物

流、資材的支援也相當成熟，利用裸根苗運輸是長期以來的慣用方

式，隨著產業及國際經濟情勢的轉變，由韓國貿易商提出帶介質運輸

的要求，將為國蘭產業帶來一項新的變革。此行的調查主軸在帶介質

外銷的植株品質與生長情形，初步結果顯示以帶介質運輸方式對品質

與後續生長具有正向的影響，或許繼蝴蝶蘭之後，國蘭亦將利用帶介
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質方式出口。 

帶介質運輸技術在蝴蝶蘭已發展十餘年，對蝴蝶蘭產業的發展是

一個相當關鍵的技術，減少裸跟貯運時所面臨的逆境，得以維持良好

品質，也使得蝴蝶蘭產業達到今日的規模。國蘭若能發展出適當的帶

介質運輸技術，達到提升品質、降低損耗，將有助於產業的未來發展。 
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陸、附圖 

圖一、與 aT 花卉市場座談 圖二、韓國辦公場所國蘭擺設 

圖三、國蘭拍賣情形 圖四、零售市場 

圖五、消費者選購  

圖七、由臺灣直送零售市場 圖八、盆花貨運車輛 

圖六、國蘭宅配包裝 
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圖九、裸根植株(左)與帶介質植
株(右)根系生長比較 

圖十、介質濕度比較，對生長無
差異 

圖十一、不同介質比較 圖十二、裸根植株定植後根系生
育情形 

圖十三、國蘭栽培場電照設備 圖十四、國蘭品質調查 

圖十五、國蘭病害情形 圖十六、金針四季蘭催花 
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圖十七、山川報歲蘭抽梗株帶介
質運輸到韓國之情形 

圖十八、帶介質運輸至韓國的報
歲蘭 

圖十九、特殊的包裝設計 圖二十、攜帶方便的包裝設計 

圖二十一、裸根植株到貨品質 圖二十二、裸根植株定植前根
系修剪 

圖二十三、國蘭盆花式樣 圖二十四、迷你盆花品質與規格 
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