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摘要

本公司面臨財務吃緊之際，如何有效降低成本並追求更高利潤，以期為股東創造最大財富，乃是公司上下一致追求的目標。因本公司為國營企業，有強大的議價能力，支應本公司最大宗成本油氣款有充裕管道：新台幣信用額度及美元購油融資額度。惟國際局勢瞬息萬變，貿易付款方式及財務金融工具不斷創新，財務人員需不斷汲取財務新知，始能與時俱進。為吸收及了解貿易融資工具，以期達到降低貿易風險，並有助於本公司處理相關業務之規劃與執行以利本公司財務規劃，故參加由惠譽(Fitch Training)主辦「Trade Finance Solution」課程，經驗豐富的主講者Mueen Uddeen提供紮實的課程內容，課程進行中亦與來自各國學員交換實務經驗，實感獲益良多。
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1、 前言

隨著全球經濟自由化，身處於島國的台灣，十分仰賴國際貿易，而國際貿易中買賣雙方最關心的即是貨款的支付及收取；出口商的立場希望盡快取得貨款，如預付貨款或Confirmed L/C(保兌信用狀)，而進口商的立場則希望能延後支付貨款，如DA(承兌交單)或OA(記帳交易)，因此付款方式是契約中最重要的條件。此次研習報告從分析國際貿易風險、了解國際貿易相關條規、比較各種貿易融資方式等主題來介紹貿易融資產品之應用，期能達到降低貿易風險並減少成本之財務目標。

2、 國際貿易風險

    商場詭譎多變，處處佈滿陷阱，尤其國際貿易，交易金額龐大，稍有閃失損失極為慘重，國際貿易常見的風險有六種，分述如下：
（1） 信用風險
就出口而言，貨物出口後進口商違約，或進口商因財務狀況惡化及開狀銀行倒閉不能付款或延遲付款；就進口而言，如出口商信用不良以劣品贗品出口；以上情形均可能會影響到貨款的收回。

（2） 商品風險
          進口商以貨品不符交貨遲延，或單據有瑕疵等理由拒絕付款；商品在運送途中被調包或盜竊；海關退驗，致進口商錯失市場時機；買賣雙方因溝通不良，致未能依約履行所生等風險。
（3） 匯兌風險
國際貿易涉及兩國貨幣之兌換，由於匯率變動造成匯兌計算上的損失；亦有可能因外匯不足或外匯管制，致貨款匯出時受限所產生的風險。

（4） 價格風險
        因價格受市場供需狀況而波動，在買賣契約成立後，賣方準備製造過程中發生漲價時，買方將因市場需求增加獲利，如商品跌價時，賣方雖不受市價影響，但買方將因跌價而蒙受損失。
（5） 運輸風險

       在運送途中因意外、天災、人禍或市場發生變化所產生的風險。
（6） 國家風險

貿易對象國家發生戰爭、革命、內亂或政局不穩，以致喪失外匯償付能力、貨物終止進出口或是禁止國際匯兌之風險。以伊朗油公司為例，因美國對伊朗採取經濟制裁，禁止以任何匯款方式將資金匯往伊朗，本公司向伊朗油公司購買原油，伊朗油公司為規避美元需至美國進行清算，在支付款項給時改以日幣支付，且須以Parsian Bank方式將款項留在銀行，以便伊朗油公司充抵未來所需支付進口款項，此舉增加伊朗油公司資金調度的成本。
三、國際貿易條規
國際商會自1936年制定國貿條規（International Commercial Terms，簡稱Incoterm），約定各項準則供全球貿易業者依循，目前Incoterm為2010年版本，貿易條件分為海運及內陸水路運送適用的4種貿易條件（附表一）及任何或多種運送方式適用的7種貿易條件（附表二），合計共11項，茲分述如下：
附表一：海運及內陸水陸運送貿易條件

	交易條件
	全名　
	名稱
	標示地點

	FAS
	Free Alongside Ship
	船邊交貨
	指定裝船港

	FOB
	Free On Board
	船上交貨
	指定裝船港

	CFR
	Cost and Freight
	運費在內
	指定目的港

	CIF
	Cost Insurance and Freight
	運保費在內
	指定目的港


附表二：任何或多種運送方式貿易條件
	交易條件
	全名　
	名稱
	標示地點

	EXW
	Ex Works
	工廠交貨
	指定交貨地

	FCA
	Free Carrier
	貨交運送人
	指定交貨地

	CPT
	Carriage Paid 
	運費付迄
	指定目的地

	CIP
	Carriage and Insurance Paid 
	運保費付訖
	指定目的地

	DAT
	Delivered at Terminal
	終點站交貨　
	指定目的地

	DAP
	Delivered at Place
	目的地交貨
	指定目的地

	DDP
	Delivered Duty Paid
	税迄交貨
	指定目的地


（一）FAS（船邊交貨）：賣方於約定時間或期間內將貨物運至買方所指定裝載港指定船舶邊，適用於散裝貨或大宗物資等交易。
     （1）風險：當貨物已在船邊時，風險負擔由賣方移給買方。

     （2）費用：當貨物已在船邊時，費用負擔由賣方移給買方。

     （3）貨物運送：貨物運送由買方安排。 

（二）FOB（船上交貨）：賣方於約定時間或期間內將貨物裝在於買方所指定之裝載港指定船舶上，原則上由買方負責找船，故買方有自行投保運輸保險之必要。（本公司原油進口所採取貿易條件）
     （1）風險：當貨物裝載於船上時，風險負擔由賣方移轉給買方。

     （2）費用：當貨物裝載於船上時，費用負擔由賣方移轉給買方。

     （3）貨物運送：貨物運送由買方安排。

（三）CFR（運費在內）：賣方於約定時間或期間內將貨物裝載於賣方指定裝載港指定船舶上，賣方需簽訂將貨物運至指定目的港之運送契約並支付相關費用。
     （1）風險：當貨物裝載於船上時，風險負擔由賣方移轉給買方。

     （2）費用：費用在目的港移轉，買方要付清依運送契約非屬賣方負擔之費用。

     （3）貨物運送：貨物運送由賣方安排。

（四）CIF（運保費在內）：賣方於約定時間或期間內將貨物裝載於賣方指定裝載港指定船舶上，賣方需簽訂將貨物運至指定目的港之運送契約與保險契約並支付相關運輸及保費。

     （1）風險：當貨物裝載於船上時，風險負擔由賣方移轉給買方。

     （2）費用：費用在目的港移轉，買方要付清依運送契約非屬賣方負擔之費用。

     （3）貨物運送：貨物運送及保險由賣方安排。

（五）EXW（工廠交貨）：賣方於其營業處或其他指定地將貨物交由買方處置時即完成交貨，賣方無需將貨物裝上任何的運送工具，較常用於國內交易。
     （1）風險：當貨物交由買方處置時，風險負擔由賣方移轉給買方。

     （2）費用：當貨物交由買方處置時，費用負擔由賣方移轉給買方。

     （3）貨物運送：貨物運送由買方安排。

（六）FCA（貨交運送人）：賣方於賣方營業處所或其他指定地將貨物交付買方所指定的運送人或另一人即完成交貨。
     （1）風險：當貨物已在指定地交付給運送人時，風險負擔由賣方移轉給買方。

     （2）費用：當貨物已在指定地交付給運送人時，費用負擔由賣方移轉給買方。

     （3）貨物運送：貨物運送由買方安排，或由賣方代表買方安排。

（七）CPT（運費付訖）：賣方於指定地點將貨物交付買方所指定的運送人，賣方訂立運送契約並支付至指定目的地所需的運送費用。
     （1）風險：當貨物交給運送人時，風險負擔由賣方移轉給買方。

     （2）費用：費用在目的地移轉，買方要付清依運送契約非屬賣方負擔之費用。

     （3）貨物運送：貨物運送由賣方安排。

（八）CIP（運保費付訖）：賣方依約將貨物交付買方指定的運送人，賣方需簽訂將貨物運至指定目的地之運送契約與保險契約並支付相關運輸及保費。
     （1）風險：當貨物交給運送人時，風險負擔由賣方移轉給買方。

     （2）費用：費用在目的地移轉，買方要付清依運送契約非屬賣方負擔之費用。

     （3）貨物運送：貨物運送及保險由賣方安排。

（九）DAT（終點站交貨）：賣方需在約定交貨日或約定期間內交付到合約規定之指定目的地，並將貨物自抵達之運輸工具卸貨交由買方處置。
     （1）風險：當貨物卸貨至目的地時，風險負擔由賣方移轉給買方。

     （2）費用：當貨物卸貨至目的地時，費用負擔由賣方移轉給買方。

     （3）貨物運送：貨物運送由賣方安排。

（十）DAP（目的地交貨）：賣方需在約定交貨日或期間內在指定目的地約定地點，將裝載於到達之運輸工具準備卸貨之貨物（ready for unloading）交由買方處置。
     （1）風險：當準備卸載之貨物送至目的地時，風險負擔由賣方移轉給買方。

     （2）費用：當準備卸載之貨物送至目的地時，費用負擔由賣方移轉給買方。

     （3）貨物運送：貨物運送由賣方安排。

（十一）DDP（税迄交貨）：賣方須在約定交貨日或期間內在指定目的地約定地點，將裝載於到達之運輸工具準備卸載之貨物交由買方處置，並付迄關稅。
     （1）風險：當貨物在指定目的地交由買方處置時，風險負擔由賣方移轉給買方。

     （2）費用：當貨物在指定目的地交由買方處置時，費用負擔由賣方移轉給買方。

     （3）貨物運送：貨物運送由賣方安排。

四、國際貿易融資方式
貿易即是買賣，貿易融資意指因商業買賣行為之資金需求所衍生的融資業務；藉由銀行對出口商或進口商提供與進出口貿易結算的短期融資，使業者在國際貿易過程中不致因資金的缺乏和信用不足而影響到交易。以下介紹國際貿易中出口商及進口商最常見的融資方式(一至八為出口融資；九至十二為進口融資) ：
（1） 訂單融資（Purchase Order）
出口商依據買賣雙方簽訂之訂單或契約向往來銀行申請出口融資。因為貨物尚未出口，不須有信用狀等保證，對銀行來說相當是一種信用貸款，故出口商必須在往來銀行申請貸款額度，銀行再依據出口商之信用狀況、過去出口付款實績、進口商所處國家風險等因素，給予出口商融資額度，實務上約為訂單金額六成至八成的貸款融資。  

（2） 出口信用狀融資（Export L/C）
出口商持國外信用狀向銀行抵押辦理外銷貸款。與訂單融資相同之處在於出口商尚未將貨物出口即可取得所需資金：相異之處在於銀行所承擔的風險不同，出口商需提供出口憑證及國外銀行開立之不可撤銷信用狀（開狀銀行開出信用狀後，在付款前必須徵得受益人或保兌銀行等有關當事人的同意才可以修改或撤銷的信用狀）。實務上，銀行依據客戶的信用等級給予信用狀金額七成至十成的外銷貨款融資。

（3） 出口押匯（Negotiation）
出口商（信用狀之受益人）按照信用狀的指示，於出貨後備妥信用狀所規定相關單據，向指定銀行提示並請求墊款，銀行端審核單據後，依據審核結果及申請人之信用狀況判定是否同意墊款(該銀行稱為「押匯銀行」)。「押匯銀行」不需等待進口商的「開狀銀行」支付貨款即先「墊款」給出口商，「押匯銀行」會把押匯款扣除手續費、電報費、郵費及利息後淨額撥入出口商指定帳戶，日後再拿「開狀銀行」所支付的款項來沖銷此「借款」；因此出口押匯本質上為委託銀行收取貨款，出口押匯係銀行授信行為，屬質押墊款性質非買賣行為。

（4） 付款交單（Document against Payment；D/P）
D/P即在無信用狀可供保證下，出口商依買賣契約交貨後，備妥有關貨物運送的單據及即期匯票請往來銀行（託收銀行）寄交進口地銀行（代收銀行）向進口商收款，俟代收銀行將貨款存入託收銀行在國外設帳的帳戶後，進口商始能自代收銀行取得運送單據憑以提貨；出口商在出貨後可憑匯票及貨運相關單據向往來銀行辦理D/P融資，在辦理融資前須向往來銀行申請額度。D/P因為沒有信用狀的保證，出口商所承擔被倒帳的風險比出口押匯高。       

（5） 承兌交單（Document against Acceptance；D/A）
D/A即在無信用狀可供保證下，出口商依買賣契約交貨後，備妥有關貨物運送的單據及遠期匯票委託銀行向進口商提示並收取票款，買方僅需在匯票上簽名承諾將如期如數兌現價款（此動作稱為承兌），即可領取運送單據憑以提貨，俟匯票到期時才付款。出口商如要辦理D/A融資，做法與D/P相同，惟D/A比D/P承受更多信用風險，除非進口商信用良好，否則進口商於承兌、領單及提貨後，可能因為市場或其他因素發生不能拒絕支付情事，致出口商遭受重大損失。
（6） 記帳（Open Account；O/A）
出口商依買賣合約將貨物交運至買方，並將裝船之相關文件寄至買方以便買方提領貨物，俟貨物被提領後，出口商再以定期結帳方式向買方收取貨款。O/A融資即是出口商將貨物交付買方後至買方付款這一段時間，向往來銀行申請融資。相較於信用狀交易中買賣雙方必須支付給銀行額外費用（進口商須向銀行申請L/C額度，開狀需繳交

手續費及郵費等費用；出口商辦理出口押匯時需繳交手續費、郵費及融資利息等費用）採用記帳方式交易，可節省上述額外支出，就買方來說更是提高資金運用的效率。
（7） 應收帳款承購業務（Factoring）

由於全球貿易競爭激烈，出口商必須尋求非價格化的競爭優勢，因此必須接受對進口商較為有利的付款條件如D/A及O/A，惟D/A及O/A並無L/C保證，完全依賴進口商的信用，為因應出口商必須面對資金週轉的壓力及進口商倒帳的風險，故有應收帳款承購業務的推出，出口商可以立即取得融資並轉嫁風險給銀行。

應收帳款承購商（Factor；如銀行或是租賃公司）與出口商簽約，同意在出口商貨物輸出後，買斷出口商對特定進口商的應收帳款債權，出口商可立即得到貨款；Factor負責進口商的信用調查及負責項進口商收取款項。實務上，Factor先墊付出口商約八成到九成款項，俟到期收取款項後，扣除墊付款、利息及費用（申請費、承購管理費及處理費）後餘款再入帳。 

對出口商而言，Factor可對出口商的應收帳款提供全盤性的服務：對未到期應收帳款的融資、免除進口商不付款的風險及代為對進口商收款。

（8） 買斷業務（Forfaiting）

為了有效規避進口商所在國的國家、政治風險及開狀行的信用風險，並提高出口商資金運用效率，出口商將其在貿易中對進口商未來中長期應收債權，以無追索權方式（Without recourse）轉讓給買斷行（Forfaitor）的一種融資行為；若未來發生債權無法兌現時，Forfaitor無權向出口商追索；出口商透過Forfaiting方式將進口商提供之遠期匯票向出口地的銀行貼現取得現款，費率較出口貼現息高，實務上Forfaiting通常以全額預扣利息及費用之方式墊款；因係賣斷後立即撥付款項，出口商出口押匯的額度可迅速恢復使用，對於資金調度助益頗大。
Fortaiting及Factoring兩者看似相似，事實上仍有一些差異，兩者比較分析表如附表三：
附表三：Factoring及Forfaiting比較分析表

	　
	應收帳款承購（Factoring）
	買斷（Forfaiting）

	主要融資用途
	消費性商品
	資本財輸出

	採用目的
	融通資金
	規避進口商國家及政治風險、開狀行信用風險　

	適用融資條件
	O/A 、 D/A
	遠期信用狀、遠期匯票

	融資方式
	憑Factor保證之應收帳款即可充當往來銀行申請應收帳款融資
	俟Fortaitor收到開狀行承兌電文後即可依買斷同意書約定條款貼現予出口商

	採用利率
	墊款利率
	貼現利率

	融資期限
	多半在6個月以內
	中長期（6個月至7年）為主　

	融資成數
	約出口商提供債權的80%到90%間
	按照債權100%貼現

	有無追索權
	對出口商可有或無追索權　
	對出口商無追索權，風險全由Forfaitor承擔

	費用
	融資利息、申請費、承購管理費及處理費
	貼現息、承諾費、押匯手續費、郵電費

	融資外服務
	信用調查、信用擔保、帳戶管理、帳款催收　
	除融資及信用擔保外，其餘無提供


（9） 進口信用狀融資（Import L/C）
進口商以信用狀支付進口原料或貨物款項後，將原料或貨物再加工製成可出售產品前，向往來銀行融資其所需營運週轉金。依據買賣雙方議定之付款期程，信用款可分為即期信用狀（Sight L/C）以及遠期信用狀（Usance L/C）：
（1）即期信用狀（Sight L/C）：信用狀申請人須於信用狀規定之文件到單時以現金或銀行在授信額度內辦理贖單手續（即期付款或是簽發即期匯票）。實務上，除非是財務體質不良、信用欠佳或是擔保品不足的客戶才會使用即期信用狀。
（2）遠期信用狀（Usance L/C）：信用狀規定受益人得簽發非屬即期，而有一段期日的遠期匯票，即為遠期信用狀；遠期信用狀通常需要付款人先行承兌，到期日才為付款。如利息由買方負擔者稱為Buyer’s Usance，受益人提示時通常可獲票面金額付款，由付款銀行先行墊付，到期日申請人才向開狀銀行為補償（本公司原油採購採此方式）。如利息由賣方負擔者稱為 Seller’s Usance，受益人提示時，須至到期日才能獲付票額，但可以要求貼現，賠現息由受益人支付。前述所提「到期日」，是指開狀銀行給予進口商的授信額度，期限長短依客戶的產品特性（原料、半成品或是成品）或是營業狀況（應收帳款週轉率或是存貨週轉率）而定，一般來說不會超過180天。

（10） 進口託收融資（Import D/P；Import D/A）
進口託收指國外出口商於貨物出口後，備妥貨運相關單據，透過往來銀行向進口商收取貨款，可區分為D/P及D/A：

（1）付款交單（D/P）：進口商需給付貨款後始得領取單據憑以報關提貨。買賣雙方採D/P交易對進口商有利，若進口商不付款提貨，因無L/C之約束，交易無法順利完成。進口商可以要求代收銀行把D/P轉成短期借款，請代收銀行先行墊付款項給國外託收銀行。
（2）承兌交單（D/A）：進口商僅需在遠期匯票上承兌後即可領取貨運單據憑以報關提貨，俟匯票到期日始結付貨款。就進口商而言，D/A較D/P更為有利，自提貨至遠期匯票到期這段期間不須繳交任何利息，且D/A天期越長越有利，俟匯票到期如資金短缺，進口商可動用代收銀行短放額度來代償。
（11） 進口記帳（Import O/A）
對進口商來說，O/A較D/A更為有利，在D/A交易方式下，當匯票一經進口商承兌後即表示進口商有義務在到期日前付清款項；在O/A交易，買賣雙方依據契約規定，進口商可累積數筆交易，在約定期間內一次以T/T匯款給出口商，交易當中並沒有信用狀、票據或銀行參與其中。
（12） 保證函（Guarantees）
保證業務為銀行為客戶向第三者保證所發生之保證責任，若客戶未能依約履行其債務時，負有無條件清償的義務，如：投標保證、履約保證及關稅保證等。 

5、 貿易融資方式的比較
      當今國際市場競爭激烈，出口廠商為了爭取客戶，多採以進口商較為利的匯款方式爭取訂單，依據央行外匯局101年12月統計資料（附表四），目前國際貿易付款方式以託收方式者約1.1 ％、以信用狀方式者約10.1 ％，另高達88.8 ％係以匯款方式。
      附表四：出進口外匯付款方式統計(單位：百萬美元)
	項 目
	出 口 外 匯 收 入
	進 口 外 匯 支 出

	
	101年12月
	101年12月

	
	金 額
	%
	金 額
	%

	即期信用狀     
	1,966.1 
	7.4 
	624.3 
	2.6 

	遠期信用狀      
	715.7 
	2.7 
	2,764.8 
	11.5 

	託　　　收 
	283.3 
	1.1 
	226.3 
	0.9 

	匯　　　款 
	23,728.6 
	88.8 
	20,388.6 
	85.0 

	合　　　計           
	26,693.7 
	100.0 
	24,004.0 
	100.0 


      廠商依據自身企業的財務體質以及與客戶的協定，可選擇較有競爭力且節省成本的融資方式。以下為各種融資方式的比較：出口融資業務比較如附表五，進口融資業務比較如附表六。

      附表五：出口融資業務比較

	     　
	優點
	缺點

	訂單融資(Purchase Order)
	在貨物尚未出口前即可向銀行取得融資，手續簡單方便
	須向銀行申請貸款額度，額度視企業信用等級

	信用狀融資(Export L/C)
	在貨物尚未出口前即可向銀行取得融資；融資貸放的成數較訂單融資高
	須向銀行申請貸款額度；取得額度的時程較訂單融資長；由於目前信用狀交易漸少，因此企業較傾向訂單融資

	出口押匯(Negotiation)
	只要出口商備妥信用狀規定單據即可取得銀行融資款項
	當開狀銀行所在國屬外匯短缺或戰爭地區，銀行較不容易接受客戶押匯

	付款交單(D/P)
	可節省押匯利息
	因為沒有信用狀的保證，出口商所承擔被倒帳的風險比出口押匯高

	承兌交單(D/A)　
	可節省押匯利息
	當進口商已承兌，到期卻未付款，出口商面臨的風險較D/P高；此外出口商亦面臨資金積壓的壓力（(可由Factoring解決）

	出口記帳(O/A)
	買賣雙方僅有契約約束，無信用狀及銀行介入，可節省銀行費用
	僅憑交易對象信用，面臨倒帳風險較D/A高，同意亦承受資金積壓困境（(可由Factoring解決）

	應收帳款承購業務(Factoring)
	將應收帳款賣給Factor迅速取得資金，可提高營運資金週轉效率、美化財報以及規避買方國家及信用風險
	利息及相關費用名目多，且在有追索權情形下，可能會被追索價金

	買斷業務(Forfaiting)
	可規避進口商所在國的國家、政治風險及開狀行的信用風險，並提高資金運用效率；出口押匯的額度可迅速恢復使用
	係因賣斷無追索權，利息費用負擔較高；須等進口商承兌始能取得貨款


附表六：進口融資業務比較

	  　
	優點
	缺點　

	即期信用狀(Sight L/C)
	L/C到單即付款，勿須面對融資期間匯利率變動風險　
	融資期間較短，貨一到就須籌措資金

	遠期信用狀(Usance L/C)
	貨已收到卻可延遲付款(依銀行授信條件)
	進口商自承兌後至付款日期間需承受匯兌風險((可做遠匯避險)

	付款交單( D/P)
	進口商享有付款主導權；贖單時若資金不足可向銀行申請短借墊款　
	倘遲不付款提貨，貨物將滯於貨櫃增加倉儲成本

	承兌交單( D/A)
	在買方市場情形下，買方貨已收到卻可享受無息融資，勿須支付利息費用，減輕籌措資金壓力
	仍有手續費、匯費等銀行費用

	進口記帳(O/A)
	與出口商間僅有買賣契約約束，並無銀行及L/C居中
	此交易方式對進口商最為有利，是目前國際貿易中普遍的方式

	保證函(Guarantees)
	只須負擔保證費用
	效力不及信用狀


6、 結論及建議
佔本公司最大成本即是進口原油及天然氣成本，此牽涉到國際貿易，因買賣雙方各處在不同的地區，一則距離遠運輸時間長，一則交易金額大需要龐大資金週轉融通，買賣雙方需視對方信用狀況以協議出最適融資方式。本公司信用評等相當於國家評等等級（「A+/穩定」），因此目前支付油氣款以我方較為優勢的「匯款」方式為主，少量（阿拉伯石油公司ARAMCO）需由銀行加開擔保信用狀(Standby L/C)。考量未來本公司國內油品售價是否會再因政策因素凍漲致財務情況惡化？或因國際經濟環境變動轉為賣方市場，而要求本公司改以其他成本較高的付款方式？因此本次出國研習課程著重在了解貿易融資各種方式，以期有效降低資金成本及風險並追求更大利潤。

本公司為國營事業信用佳，營運資金來源不虞匱乏，為期能提高競爭力以及增加營收，在應收帳款(A/R)部分，在風險可控下彈性調整賒銷條件，而在放寬賒銷條件之同時（如擔保品成數下降、賒銷期間拉長），則需兼顧考量呆帳產生之財務風險及評估資金成本，建議可參考前述應收帳款承購業務（Factoring），應可減輕因延長A/R所產生營運週轉金的壓力。

在應付帳款(A/P，以大宗油款及天然氣款為例)部分，目前本公司支付油氣款以匯款(T/T)方式為主，少數以信用狀擔保，建議持續與供應商商議減少信用狀支付，與往來銀行建立良好關係及額度並續以爭取調降開狀費用。
基於成本考量，本公司目前支應進口油氣資金需求之融資係以新台幣為主，另視匯率走勢酌量搭配美元購油融資，以疏緩新台幣短借週轉壓力，本報告藉由了解國際貿易風險及比較各種國際貿易融資方式，掌握目前在國際貿易中各種融資方式的優缺點以及市場概況，希望能對公司未來擴充融資管道，提供有用之參考。









































