出國報告(出國類別:洽公)

2009年日、韓石化品業務洽商
服務機關:中油公司石化事業部
姓名職稱:陸鵬舜、經理/高紹文、管理師
派赴國家:韓國、日本
出國期間:98.09.06~98.09.12
報告日期:98.12.16
摘要：
預估明年混二甲苯進口數量將達45~48萬公噸(今年約40萬公噸)，其他各項產品之目標亦將依，依去年和今年混二甲苯、芳香烴和烯烴進出口貨源分析，主要石化品貿易商和貨源仍以日、韓為主。除業務拜訪日、韓主要出口國之各項產品貿易商外，將與生產廠商市場資訊交流去充分掌握市場貨源和供需之數量、價格，以便節省採購成本和拓展外銷管道。此次拜訪之韓、日石化品之相關貿易商和廠商包括韓國之SK Energy、SK Network、KP、S-Oil、Tychem、Tricon Energy和日本商社之Marubeni、Sumitomo、Mitsui和Mitsubishi，其中KP、S-Oil尚未與本事業部有交易外，其他都是往來密切之交易商，拜訪目的為過去合約執行之檢討和市場概況討論，並表達未來事業部石化品業務未來可能之做法和方向。
2010年石化產業是否能持續穩定成長，全球經濟是否走出金融風暴陰霾將關係到消費者的習慣和整體石化品的耗用。2009年至目前為止，由於中國官方有計畫的實施各項消費計畫如家電下鄉等來引導刺激國內消費，亞洲石化品需求已經恢復穩定成長。歐洲部分亦有徵象顯示經濟的穩定，尤其德國和法國都有相關的報導。中東和亞洲許多計畫亦相繼投產，2009下半年至2010之上半年將是決定石化品供需調節平衡，和決定大型石化投資是否能獲利之關鍵。去年九月起全球金融風暴，台灣地區石化業者亦無法倖免，然而在全球政府極力穩定金融市場下，各國央行一致採行寬鬆貨幣政策，刺激景氣奏效，使得國內多家石化業者今年獲利頗豐，展望明年全球經濟逐漸復甦，預期石化業者將較去年有更佳表現。
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一、目的：

本事業部主要石化產品包括乙烯、丙烯、丁二烯、苯、對二甲苯、鄰二甲苯等，除鄰二甲苯仍有部份可供外銷外，其他主要是供給下游，但下游需求量仍不足，還需大量進口。面對日韓與台灣在整體石化產業的競爭，石化事業部要擔負提供石化下游原料的重責，首先要了解大環境和未來趨勢的影響，保持與供應商密切之聯繫以彌補資訊管道取得之不足。
二、過程：

行程
	日期
	地點
	工作內容
	洽談人員

	9月6日
	首爾
	啟程
	

	9月7日
	首爾
	SK NETWORKS/ SK ENERGY
	SK NETWORKS：JS KIM,EUNG BOK LEE,WON KEUN NA,HO JOON CHO// SK ENERGY:TJ SONG,AMELIA LIM,KWON HOE KIM,

	9月8日
	首爾
	KP/S-OIL/ SAMSUNG
	KP：NAK YONG LEE/MD,MJ HWANG// S-OIL：GM LEE,KH KIM//SAMSUNG:金龍采/GM,JACOB GU, ALEX YOON

	9月9日
	東京
	MARUBENI
	小田孝治/GM、蔡德襄等六位

	9月10日
	東京
	SUMITOMO/MITSUI
	SUMITOMO：高野正秀/VP&GM等五位// MITSUI：野瀨公宏/GM,高田康平/GM等八位

	9月11日
	東京
	MITSUBISHI
	喜代吉龍也/GM,蔡鴻安等六位

	9月12日
	桃園
	返程
	


1. 芳烴部份：拜訪韓、日供應商和貿易商期間，皆表示芳香烴市場無論是苯乙烯系列，亦或紡纖原料(PX/PTA)受中東/大陸新廠開啟及中國大陸短期內需求不振影響(10/1大陸政權成立60週年)，獲利較差，應密切注意成本控制，避免虧損。
1.1. 苯：重組工場及轉烷化工場生產不具經濟效益，生產商紛紛停產或降煉量以減少虧損，再加上亞洲輕裂工場未來開工率下滑減少PY-GAS，苯供量遽減，已是短期無法改變的事實，價格上之波動亦將加遽。下游苯乙烯市場需求受到大陸家電產品退13%貨物稅之刺激，ABS需求較佳，對苯需求提昇。CMAI看好十月以後亞洲地區苯現貨價，認為有衝過CFR$730/MT之實力。
1.2. 甲苯：在預估明年供應面上，由於全球普遍在汽油和Middle Distillates之需求仍不振，在Refinery和Reformer之操作率上約為70~80%，而NAPHTHA CRACKER也預估僅達70%。另一影響因素為中東ETHANE CRACKER將相繼投產，下游衍生物將大量銷往亞洲，甲苯供應會減少。需求面上，TDP預估操作率約60~80%，因此苯和混二甲苯之下游衍生物無法充分供應，造成NAPHTHA/BTX / DERIVATIVES間之價差受到擠壓而縮小，另HDA預估操作率約40~60%，因此苯和甲苯之價差不易拉開，以上將影響需求下跌。至於需求增加的原因則有汽車、房市成長以及其他耗用品增加，但需求面並不甚顯著。甲苯市場受汽油影響將逐漸明顯，TDP操作率將會是甲苯供需平衡的關鍵，也因此，供需數量平衡變化和價格波動亦將更顯著。
1.3. 對二甲苯：雖然說絕大多數石化產品都難逃去年下半年全球金融海嘯衝擊，但PX及其衍生物受創最深，事實上從2007年第四季起，需求就開始衰退，到了去年更是一蹶不振，幾乎是所有石化產品中最差的一環。過去30年來，全球PX需求一直都維持正成長，在最近5年全球PX每年幾乎都維持150萬公噸需求成長換算成平均年成長率約7%，相對於同期間全球GDP成長率大約是2倍，相對於同期間全球人口成長率約是6倍，整體上來看PX用在紡織用途大約佔60%，剩下30%用在寶特瓶包裝材料上。歷經金融海嘯後最新數據得知，去年全球PX需求量共計萎縮了130萬公噸，成長率下滑超過5%，CMAI公司預估全球在2009及2010年PX需求僅有微幅成長，三菱商社認為一直要到2013年生產PX獲利才會有改善機會，從下表中PX產能增加情形來分析亦可得知。9月份亞洲合約價(ACP)據聞將與8月份相同，迫使現貨信心崩盤，本月初價格反轉直下。PTA中國庫存已高，再度進貨意願低，市場買盤縮手。
1.4. 混合二甲苯：今年1~2月期間亞洲地區正常操作策略是抱愈多MX愈有利(因為PX強勢)。但近期歐/美MX有轉強趨勢，往亞洲地區MX套利窗口現已停止。短期內MX CFR Asia $900~910/MT 之價位不易跌破。由於歐美景氣不佳對服飾訂單不多(包裝材需求尚佳)，造成中國大陸聚酯纖維去化不易(寶特瓶需求在夏季來臨之季還算不錯！)高價對二甲苯(PX)下游必定無法支撐。

甲苯不均勻反應工廠(TDP)，僅使用甲苯當進料，未來因成本過高不具競爭力而產能急速萎縮，至於選擇性TDP(STOP)工廠，雖然能產出較多的混合二甲苯較具競爭，但整體產能還是在減少。未來最具競爭的工廠還是轉烷化(TA)工廠，尤其以C9進料百分比愈高者愈佳，根據CMAI公司分析在2008~2013年期間平均年成長率高達12.4% 。

2003~2005北美地區每年淨外銷混合二甲苯數量，高達近90~100萬公噸，但受到TDP/STDP工廠產能驟減，淨外銷量銳減到2006~2008，祇剩下25~50萬公噸，CMAI公司預估，到2013年時北美地區混合二甲苯淨外銷量將降為零。東南亞地區將取而代之，混合二甲苯淨外銷量從現今近30萬公噸成長到2013年時之近50萬公噸。
中國福建煉化及福佳大華兩座工場開爐供應已呈穩定狀態，年底科威特工場試爐完成後也將投入市場，供應將大於需求。MX進料價格隨汽油價格起伏，隨汽油季節結束價格也趨向跌勢。
2. 烯烴部份：未來一年中東地區有500萬公噸，乙烯年產能將正式商業運轉，大陸地區則有近340萬公噸左右乙烯年產能將開啟，短期內產能供應過多，遠超過需求，致使全球裂解工場平均開工率由去年90%以上，下滑到今年的85%以下。沙烏地Sabic 所屬Petrokemya石化區海水淡化工場修復，從今年7月中旬起恢復正常生產，原先以Yansab產出乙烯支援，現Yansab乙烯下游衍生物工廠(PE、MEG)雖正常運作，但仍不甚穩定。
中東地區新增產能均屬以乙烷、LPG進料，在生產成本方面較東北亞以石油腦為大宗進料的乙烯生產商成本便宜$300~$400/MT，油價愈高對東北亞廠商愈不利。(須留意OPEC減產所帶來供氣不足之疑慮？如沙烏地阿拉伯倘原油日產出低於800萬桶，對現存裂解場就會打折供氣)。

   烯烴商情資訊以及市場發展如下：
2.1. 乙烯： 
2.1.1. 伊朗裂解工場出問題，承諾貨源確未能如期交貨。使得日本商社承諾量因急於補貨而市場大亂。
2.1.2. Petro-rabigh/Yansab開車延後，先前日本商社在市場中拋售乙烯，面臨補貨的問題。
2.1.3. 亞洲輕裂場生產商受上游煉油廠減產及乙烯毛利不佳致開工率不高，庫存維持低檔，難有prompt cargo，一但不足補貨，價格很容易就迅速拉高。
2.1.4. 伊朗二座裂解工廠在7月中旬因機械故障無法正常供應東南亞地區合約客戶，東南亞用戶轉向東北亞廠商購買現貨，至七、八兩月，東北亞現貨乙烯維持在高檔，九月下旬，伊朗故障工廠，紛紛修復現已正常運作，恢復向東南亞出口乙烯。
2.1.5. 福建煉化8月中旬開啟，再加上賽科今年5~6月去瓶頸增加30萬公噸/年乙烯亦加入現貨市場銷售，甚至連揚巴石化亦趕來湊熱鬧外銷乙烯，大陸地區從乙烯進口地區轉為出口地區。
2.1.6. 未來一年中東地區有500萬公噸，乙烯年產能將正式商業運轉，大陸地區則有近340萬公噸左右乙烯年產能將開啟，短期內產能供應過多，遠超過需求，致使全球裂解工場平均開工率由去年90%以上，下滑到今年的85%以下。
2.1.7. 本次石化循環週期底部期間為2009~2010年，一直要到2012年全球裂解工場平均開工率才會逐漸恢復往日平均開工率(90%)以上。
2.1.8. 雖然輕裂工場開俥率會下滑，阿曼及科威特兩國新增重組工廠在年底前仍未能順利投產，再加上印度HPCL公司位在Vizag 的汽油用途重組工開啟影響，EOS地區整體石油腦還是維持供不應求。
2.1.9. 預估今年第四季沙烏地阿拉伯PetroRabigh 及 Yansab均將順利投產，致使東北亞輕裂廠商開工率會往下調。
2.2. 丙烯：
2.2.1. 相較乙烯，全球各地區丙烯生產成本，差異的級距較近，在±$100/MT。
2.2.2. 除了少數中東地區丙烯生產商(以乙烷為進料)成本較具優勢外，其他地區差異不大。2009年亞洲地區丙烯需求復甦腳步較其他地區迅速。
2.2.3. 進料輕質化，輕裂/FCC降煉量使得短期內丙烯供需吃緊。
2.2.4. 中東現今生產丙烯主要方式：
2.2.4.1. 沙烏地：PDH，DCC，OCT
2.2.4.2. 阿布達比：OCT
2.2.5. 中國/新加坡/泰國未來丙烯主要來源集中在輕裂。
2.2.6. 亞洲一些國家開始用PDH及OCT方式生產丙烯。
2.2.7. 中國大陸受聚丙烯(PP)需求不振，從今(98)年8月下旬就調降丙烯庫存，迄今已達2個月，期間日本、南韓、台灣及泰國丙烯庫存均處低檔，再加上部份RFCC工場歲修，故在此波率先反彈。但市場人士大多認為此波庫存補空後，PP還是難免下滑。
2.2.8. 受到沙烏地阿拉伯及印度兩座世界級聚丙烯工場(每座年產能50~60萬公噸)將開啟影響，亞洲地區丙烯需求較乙烯佳。
2.3. 丁二烯：短期受大陸沿海地區儲槽能力不足影響亞洲丁二烯現貨下滑。歐洲地區在三月份輕裂工場開工率回復到高檔的85~92%，致使Crude C4’S會增加，有出口到亞洲市場的壓力。短期內亞洲丁二烯現貨不易攀高，但四月下旬上述歐洲貨源到達後，歐/美地區無論是Crude C4’S亦或丁二烯均無多少量可供外銷，CMAI看好未來亞洲市場丁二烯價格。8月份Cracker產能損失5.5%，丁二烯損失19.8 %，主因BASF/FINA & DuPont出狀況，但將於本月陸續恢復生產，九月/十月僅有Shell & Sarnia進行歲修，供應陸續恢復正常。

歐洲：由於經濟復甦不明顯，操作率並無明顯提升，部分工廠又進行歲修，8月份供應平平，但自9月起將增加供應。歐洲的合約屬於以季為單位，價格反應較美、亞落後，因此橡膠產品得以大量銷美。

亞洲： SECCO供應正常化後，福建煉化也開始供應，市場供應量可望恢復正常。

三、日韓商情：
在過去的幾年，日本石化行業緊緊抓住中國和其他新興國家需求大增的機會取得長足發展。但是到了去年，隨著金融危機的爆發和蔓延，情況發生了突變。先是石油和石腦油的價格以出乎意料的速度飆升，而石化產品價格上漲的滯後效應嚴重影響了生產商的經營利潤；接著又受到華爾街金融風暴引發的全球經濟放緩之影響，日本石化企業的經營狀況急轉直下。日本石化煉油商及時通過合併擴大規模，削減原油加工量等措施，積極應對金融危機。

1. 與中東企業短兵相接：中國和中東石化工業不斷擴能，已對亞洲石化市場產生衝擊。從伊朗等國進口產品不斷增多，迫使東南亞和東亞的乙烯生產商在去年初下調開工率，這種趨勢在2009年可能會加劇。為了應對快速變化的經營環境，日本石化生產商不得不與中東石化生產商進行短兵相接式的競爭，而中東石化生產商握有低成本原材料這一制勝王牌。為了在競爭中繼續生存發展，日本石化生產商必須實施能夠增強其國際競爭力的發展戰略。

日本石化生產商目前面臨重大挑戰：

(一)、原料價格不可預測。

(二)、中東和中國新一輪石化工程建設引發的新增石化生產能力衝擊波。
要應對基礎材料成本大幅上漲的挑戰，日本石化生產商必須及時採取措施。由於經營形勢嚴峻，面對市場變化，絲毫的猶豫不決都可能對公司業務經營造成極大影響。2008年，日本大型化工企業的經營狀況日趨惡化，並且這一發展趨勢近期好轉的可能性不大。
2. 市場供需不平衡：全球和亞洲地區的供求不平衡問題現在更加明顯。全球乙烯衍生物產品需求年均增長率為4.8%，將由2006年的1.07億噸增至2012年的1.43億噸。全球乙烯衍生物生產能力年均增長率為4.4%，將由2006年的1.27億噸增至2012年的1.64億噸。通產省預計2008年供過於求，過剩300萬噸，2009年這一數字將增至640萬噸。從地區來看，中東地區的乙烯衍生物生產是個大問題，主要是因為中東市場相對較小，大部分產品將出口到亞洲市場。

中東地區大部分新建石化工廠都是以天然氣為原料。天然氣的價格比石腦油便宜得多，這就使得中東石化工廠更具成本競爭力。日本國內石化生產商將在國際市場上與中東石化生產商進行激烈的競爭。如果市場新增需求能夠吸納中東石化生產商的出口產品，日本石化工業將可以繼續保持800萬噸/年的乙烯生產能力。但是在全球經濟危機的背景下，石化市場的需求和供應之間的差距預計將會越來越大。
3. 利潤率出現轉折：根據日本通產省統計，2007財政年度日本11家乙烯生產企業的石化業務稅前利潤同比增長22.6%，增至2108億日元，但利潤率則低於上一年度的6.0%，降至4.0%。去年一季度，通用石化產品和基礎化學品的利潤大幅下降，住友化學的石化業務也出現虧損。原材料和燃料成本的飛速上漲，極大地影響了石化企業的經營利潤。對全年經營狀況發出預警的日本石化企業不是少數。三井化學早已修正了預期，向下大幅調低了經營利潤目標。從日本11家乙烯生產商的稅前利潤看，2007財政年度是個轉捩點。在2004～2006財政年度，這11家乙烯生產商總的稅前利潤一直維持在高位，但2008財政年度前景黯淡，無疑將大幅下滑。
4. 轉向高附加值產品：目前石化行業市場環境發生了巨大變化，原料價格大幅波動，中東地區和中國的石化工業大規模擴能。面對這樣的市場環境，日本石化企業已經制定了應對之策。其中一個對策是提高業務和產品附加值。為此日本石化企業已經下大力氣生產高品質和高性能的產品，以滿足市場需求。
生產特種產品的石化生產商能夠在國際市場中取勝，而且在通用產品領域也能生產差異化產品。高度專業的產品在全球市場中不易受到影響。這些專業化產品包括用於汽車製造的聚丙烯複合材料、用於製造燃料箱的聚乙烯、用於液晶顯示器的材料、用於太陽能工業的材料等。

此外，日本石化企業還尋求使用低成本替代原料，以實現原料多元化。其他措施還包括：聯合附近的煉油廠開發未利用的組分，降低能源成本，改造裝置。為了在激烈的競爭中生存，與快速變化的全球環境相適應，這些措施至關重要。
5. 兩大煉油商合併：日本兩大煉油商新日本石油和新日礦控股2008年12月4日宣佈合併，雙方最快將於2009年秋成立控股公司。在經濟衰退全球成品油需求萎縮的背景下，兩大巨頭此舉意在通過擴大規模加強生產及銷售能力以圖渡過難關。合併後的新公司銷售額將超過13萬億日元，僅次於豐田汽車、三菱商事等大公司，成為日本屈指可數的大型企業，同時在全球石油巨頭中也將排名第八。當前對於面臨利潤下滑的各大煉油商來說，加強經營基礎成為重要課題。此次合併可能會引發業界的重組浪潮。
新公司將加強油田開發、石油精煉、汽油銷售等各方面的傳統業務，並可能考慮擴大投資以開發新油田。新日本石油和新日礦旗下的日本能源公司的加油站共有約1.3萬個，是排位第二的埃克森美孚的2倍以上，在日本國內佔有率具有壓倒性優勢。新公司還將開展貴金屬、稀有金屬礦山的開發、提煉，金屬製品生產等一系列業務。

此外，通過合併還將力爭對10多家煉油廠以及銷售額不佳的加油站進行調整，以提高贏利能力。由於國內2008年11月份石油產品出口量大幅減少，日本11月份的原油進口量在之前的3個月裡首次出現下降。日本11月份進口了1770萬千升原油，也就是日進口大約371萬桶原油，比上年同期的進口量減少了17%。日本最大的煉油企業日本石油公司於10月底宣佈11月份將連續第5個月削減原油煉量。該公司11月份將加工412萬千升原油，比上年同期減少了15%。

日本11月份的液化天然氣進口量同比減少了5.9%，減少到了524萬噸。日本11月份的石油產品出口量同比減少了26.7%，是1980年以來減少幅度最大的一個月。國內停滯不前的需求迫使新日本石油公司以及其他石油公司猛砍石油產品產量。由於經濟衰退減少了電力需求，日本的公共事業公司在11月份連續第四個月削減了發電量。

日本11月份用於進口原油的費用總數達到了8050億日元，比上年同期減少了35%。此外，日本11月份的煤炭進口量同比減少了4.2%，減至1520萬噸。日本貿易部預計日本所有精製石油產品的需求量在2013年3月以前的5年時間裡將平均每年減少2.9%。
6. 減少原油煉量：考慮到汽油和其他精製石油產品需求量不斷下降，日本煉油企業紛紛削減原油加工量。由於高油價促使駕車者減少燃料購買量，因此，日本8月份的汽油銷售量是1953年以來下降幅度最大的一個月。日本第二大煉油企業日本出光興業公司在四季度內把本公司的原油煉量削減14%。日本第三大煉油企業昭和殼牌石油公司在四季度削減4.4%的原油煉量。

日本煉油企業之所以紛紛削減原油煉量，是因為石油產品需求持續疲軟：前期國際油價高企，削弱了汽油和航空燃油的需求，使日本石油需求大幅壓減；金融危機引起日本石油消費預期普遍下降，導致油品消耗大幅減少。但業界人士更傾向于認為，日本煉油企業紛紛削減原油煉量，更是經濟降溫下日本主動應對的舉動。

美國次貸危機引發國際金融動盪，信貸收緊影響實體經濟，日本和美、歐發達國家的經濟一樣降溫，出現季度性衰退，下行風險明顯加劇。特別是日本實行的是外向型經濟發展模式，對外需存在較強依賴關係。2007年，日本經濟增長2%，其中貿易和海外資本所得等外需的貢獻率達0.62%，外需的作用不容輕視。金融危機引起的外需減少、出口萎縮，對日本經濟產生的反向作用必然顯現，新的衰退極可能由之引起。而且，日本經濟對美國市場直接和間接綜合依賴度高達20%～28%，美國經濟增長放緩，對日本經濟的負面影響不容輕視。雖然日本經濟的復蘇勢頭尚能維持，但金融危機前景不明，不確定性上升，日本經濟增長預期難以令人樂觀。這必引起原本靈活的日本能源戰略的調整。

然而從另一個角度看，日本油企大幅削減石油煉量，也表明日本能源戰略有較強應變能力。日本是個能源極度貧乏的國家，能源安全問題一直是日本的心腹大患。作為世界最大石油消費國之一，日本石油消費98%以上靠進口。應對石油短缺危機一直是日本能源戰略的重中之重。尤其是經歷了上世紀兩次石油危機後，日本提出技術立國戰略，由大量消耗資源能源的重化學工業產品，轉向節約資源能源的知識密集型產品，重點發展汽車、機電等加工組裝機械行業，逐漸將石油、化工、煤炭等高能耗行業，以及紡織、輕工等勞動密集型行業調整出局。以至於企業普遍注重節能降耗，敏感於能源供求關係的變化。以市場為導向的油企，隨時根據市場調整生產和供應，更顯現了較強的應變能力。目前日本舉國上下減少石油消費，是日本面對金融危機負面衝擊作出的適應性調整。日本油企大幅削減原油煉量，值得借鏡。

據報導，韓國9月石化品出口強勁增長，主要得益於中國需求增長和全球消費量小幅回升，其它石化商品中出口較大的是石腦油，其中9月份出口增加了63.97%達301218噸。丁二烯出貨量也增加了44%達18862噸。9月份芳烴如甲苯，二甲苯，混二甲苯和鄰二甲苯出口也有增加。官方的統計數字如下。
(文章来源环球聚氨酯网)
	產品
	09年9月
	08年9月
	差值
	%同比變化
	09年8月
	環比差值
	%環比變化

	
	(噸)
	(噸)
	(噸)
	 
	(噸)
	(噸)
	 

	石腦油
	301,218
	183,699
	117,519
	63.97
	293,734
	7,484
	2.55

	乙烯
	52,000
	70,834
	18,834
	26.59
	50,974
	1,026
	2.01

	苯
	111,368
	115,833
	4,465
	3.85
	99,166
	12,202
	12.30

	甲苯
	48,810
	38,488
	10,322
	26.82
	67,555
	18,745
	27.75

	丙烯
	54,891
	72,186
	17,295
	23.96
	45,196
	9,695
	21.45

	丁二烯
	18,862
	13,100
	5,762
	43.98
	19,413
	551
	2.84

	對二甲苯
	104,507
	99,453
	5,054
	5.08
	102,894
	1,613
	1.57

	混合二甲苯
	320,736
	324,479
	3,743
	1.15
	303,057
	17,679
	5.83


四、心得：
是否與大陸簽訂ECFA的影響，臺灣石化業每年出口大陸的新臺幣5,000億元市場，近四成可能遭韓國蠶食。儘管東亞區域整合對臺灣石化業有嚴重衝擊，但與預定2010年建立的中國大陸—東協自由貿易區相比，臺灣業界更關切的是大陸與韓國洽商中的FTA。臺灣石化產品半數以上出口到大陸，但由於臺灣、日本與韓國的石化產業結構相當接近，石化業者在大陸面對日韓同業高度的競爭壓力，特別是韓國。
若未來中國和日韓達成自由貿易協議，或東協加三FTA按照時程在2015年成立，臺灣石化業在大陸市場的地位將受到重創。從金額來說，財政部關稅總局統計，2008年臺灣石化產品出口金額為新臺幣9,385億元，其中約55%是出口至大陸。若中國大陸與韓國先達成FTA，比臺灣與大陸洽談的ECFA早一步上路，韓國石化業挾著零關稅的優勢，不僅可能在大陸市場上佔盡優勢，更可能使大陸市場占臺灣石化出口的比率，從55%降至35%。從平均進口稅率來說，目前中國官方對化學品進口關稅為2%至2.5%；石化原料進口關稅為6.5%；塑膠製品與橡膠製品皆為10%.若韓國在上述這些石化產品類別，全都獲得免關稅待遇，韓國石化業在大陸將處於先天不平等的競爭劣勢。
區域整合與FTA是近年來國際經濟重要趨勢，東協整合又將嚴重威脅臺灣石化業，政府必須及早因應。政府應把握從現在到東協加三FTA上路的這幾年時間，與這些國家洽談雙邊經貿協議，否則石化業的前途堪慮。路透報導，去年大陸與韓國雙邊貿易額達1,680億美元。中國大陸是韓國最大貿易夥伴，也是韓國企業的主要投資對象。
5、 建議： 
1. 貿易商與國內End-user 有長期合作關係，其合作不僅時間長而項目除供應其原料，還包括其半成品或成品，雖然中油提出代進口之概念，仍有貿易商不敢把供應國內客戶之量就轉移給我們，而表示看有無多餘產量再評估如何分配。
2. 貿易商提出為何國內End-user會願意將進口量分出給CPC操作，經說明CPC有港口、儲槽優勢，及整體含生產進口調度，可給合作之國內End-user 較大彈性，也確實有國內End-user已承諾。
3. 另提供貿易商之誘因是提出2012年開始至2015年，由於舊三輕之拆除及新工場之啟用（六輕及大林RFCC）CPC會有產量之變化，如從2010年就擴大合作項目或數量，未來該貿易商與本事業部合作的機會是會逐漸增加的。
4. 未來雖有高廠遷廠之環境變數，中油公司仍將尋求替代方案，盡力滿足客戶原料需求。中油公司願藉由石化品之貿易運籌，與客戶建立更緊密之關係。
5. 碳四、碳五與芳香烴領域之產品發展，有助於石化業整體獲利力之提升，期待能提供原料或與客戶共同開發。
6. 國內能源價格遠低於歐洲國家與日本、南韓、香港、新加坡，因而造成市場訊息錯誤，能源消費量成長快速，排放過多溫室氣體。為有效解決這些問題，最根本的制度是能源價格合理化，以合理的價格調整與能源及環境稅賦，反映能源消費的內部與外部成本，建立永續能源政策的堅強基礎。
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