行政院及所屬各機關出國報告提要

出國報告名稱：越南不銹鋼市場考察

出國計劃主辦機關：唐榮鐵工廠股份有限公司

聯絡人：鄭明正　　電話：07-8020531

	出國人員
	姓　名
	服務機關
	單　　位
	職稱官職等
	連絡電話

	
	鄭明正
	唐榮鐵工廠(股)公司
	不銹鋼廠
	組長
	(07)8020531


出國類別：□1.考察□2.進修□3.研究□4.實習□5.洽公□6.其他

出國期間：91年06月12日至91年6月15日

出國地區：越 南

報告日期：91年8月

內容摘要：

壹：考察目的
一、了解越南等不銹鋼市場需求及市場狀況。

二、拜訪不銹鋼用戶作售後服務，維繫商情。

三、發掘商機及拓展未來市場，提高本廠在越南銷售量。

四、宣達本公司不銹鋼產品。
貳：考察內容

一、本次越南不銹鋼市場考察總共拜訪8家與不銹鋼相關公司(廠)。

二、從拜訪中以了解市場行情，市場需求及市場變化。

三、調查競爭對手、行銷模式及其價格策略供本廠參考。

參：建議事項

一、越南人口8000萬，去年約使用不銹鋼36,000公噸，平均每人0.45公斤，目前越南政府大力實施改革，引進外資推展經濟，並到台灣、日本、新加坡、韓國及歐洲各國招商，以2001年各國經濟不景氣，但越南經濟成長率仍達6.7﹪，僅次於大陸，居亞洲第二位，預期不銹鋼需求亦將稍大幅成長，當地未設有不銹鋼廠全仰賴進口，台灣貨在當地甚獲好評，配合政府南向政策，值得開發。
二、本公司目前外銷主力仍在大陸，但大陸政經情勢不確定因素太高，宜儘量再開發如越南等非大陸地區市場以分散地區分散風險。
壹：考察目的

一、了解越南等不銹鋼市場需求及市場狀況。

二、拜訪不銹鋼用戶作售後服務，維繫商情。

三、發掘商機及拓展未來市場，提高本廠在越南銷售量。

四、宣達本公司不銹鋼產品。

貳：考察過程

6/12 高雄至胡志明市 啟程及拜訪HUULIEN不銹鋼公司 

6/13 胡志明市  
拜訪1.HWATA VINA金屬公司2.LITELIN貿易公司。              　

6/14 胡志明市
拜訪 1.TONKIN五金公司。



2.DUAN貿易公司。



3.404 TRADING公司。

6/15 胡志明市回高雄 拜訪DONG NAM廚具公司，回程。

參、內容及心得摘要：

前言：

本次越南不銹鋼市場考察前後僅四天，僅就整體越南不銹鋼市場狀況、不銹鋼市場需求、不銹鋼供給來源及本次所拜訪較俱代表性之廠家(公司)介紹，敘述如下： 

一、越南不銹鋼市場狀況：

1.越南至目前並無不銹鋼捲板製造廠，所以捲板皆仰賴進口，地形窄而峽長，南北長度達2500公里，內陸運輸費用高，故進口貨儘可能直接運抵胡志明市、峴港市及海防市等之港口附近，所有不銹鋼進口量胡志明市約佔65%，因時間因素，本次僅拜訪胡志明市。

2.越南人民由於生活水平仍不高，男性國民平均月薪約80美元，多數家庭皆仰賴在國外之越僑匯錢回國以改善生活，故不銹鋼產品在當地仍屬於高級日用品，多數家庭以能使用不銹鋼覺得是一光榮及有面子的事，所以稍有錢的家庭房屋之正面都有不銹鋼欄杆，不銹鋼樓梯，甚至於屋頂的不銹鋼水塔也慢慢普遍，不銹鋼廚具及鍋類製品被當成饋贈物品也慢慢普及化，以其人口達8000萬，若越南政府之經濟改革能更有效率化，相信其不銹鋼需求將大幅成長。

3.目前不銹鋼用途最多為不銹鋼管(CR裝飾管佔多數）不銹鋼窗、不銹鋼水塔及不銹鋼廚房用品，如琉理台、瓦斯爐架表面，各種型式不銹鋼鍋，捲門下層數片用不銹鋼也慢慢普遍。

4.由於國民所得仍低，人工便宜，儘可能都用不銹鋼次級品，經過慢慢加工，以求製品儘量達一級品化，故進口量未再出口者其次級品佔約70%(不含HUULIEN不銹鋼管廠之進口量)，近三年因越南政府大力到日本、韓國台灣及新加坡招商，目前已有數家不銹鋼製品廠，加工後外銷，據了解新不銹鋼製品廠至明年底將有三家再成立，故進口不銹鋼成品或半成品將逐年減少，但不銹鋼捲板之進口量將逐年增加。

二、越南不銹鋼需求量：

 1.據調查不銹鋼捲板304佔90%，進口每月約CR2500~3000公噸，NO-1 300~500公噸，因不銹鋼進口關稅原料捲板為0 %，成品及管為5 %，但地下經濟相當熱絡，故海關進口量僅能當參考而已，以目前CR進口量中其量之去化可分三大部份(1)再加工後出口佔約400~500公噸(2)轉口至大陸雲南約300~500公噸(3)內需使用佔約1500~2000公噸，NO-1進口量之去化可分二部分(1)轉口至大陸雲南約100~200公噸(2)內需使用約200~300公噸多數用在開發經濟之工業用途。

2.據調查不銹鋼成品或半成品每月進口約400~600公噸，主要為水塔之上下蓋及廚房用品及不銹鋼管製品，進口後再配合當地工廠組裝合成。

三、不銹鋼供給來源

1.由於越南華僑比例高，華僑多數會講華語，加上我國政府近數年來南向政策之鼓勵，台灣企業到越南投資比例也逐年增加，故我國冷軋不銹鋼捲板在越南內需實際使用量所佔比例高，約500~600公噸達25%。

2.韓國近期已有一家大型廚具原料加工出口廠成立，每月約400公噸用料，大多取自韓國，其次為日本及台灣。

3.就一級品市場而言，由於歐洲德國、義大利、比利時及西班牙各廠在新加坡多數設有銷售據點，據越南人稱歐洲各廠售價以賣期貨，接單3-4個月後交貨，這幾年下來換算當月價格往往比日、韓及台灣貨低約50~100美元/公噸，當地人稱日本、韓國、台灣各廠跌慢，但漲卻很快，今年特別明顯，故有財力者大多以購歐洲貨為主，若扣除HUULIEN公司及DONG NAM公司之進口量，其他各項用途料歐洲貨佔最多。

4.次級品市場以日本商社及歐洲各廠(Accerinox最多)，大多透過新加坡公司在越南銷售每月約300~500公噸，台灣不銹鋼料亦每月約200~300公噸。

四、HUU LIEN不銹鋼公司

1.該公司以生產不銹鋼管為主，為目前越南最大不銹鋼管廠，目前有9部製管機2部角鋼機及2台分條裁切設備，每月最大產量可達600公噸，因市場因素，多數產量為500公噸左右，據了解配合越南不銹鋼需求之成長，已有再增設備之計劃2002年底前再設3部製管機，預期2002年底可達700~800公噸。

2.由於製管以量產為主，基於效率，故以一級品為大宗，但基於降低成本，若有單捲重達5公噸以上之次級品亦相當急需，目前多數一級品為台灣料次級品多數為日本料。

3.由於今年不銹鋼景氣轉好，該公司幾乎皆全能生產，所產製不銹鋼管以需求量大之尺寸為主，偶而配合客戶需要特別訂製產，製管外俓介於8m/m ~114m/m，所用厚度大多為≧1.2m/m，少數用0.6~1.0m/m，依市場需要方管及圓管之構造管皆有產製，另配合需要亦少數生產配管，基於多角化經營，該公司亦少數銷售捲板及角鐵，經綜合評估該公司為相當俱潛力公司值得長期合作往來。

五、越南不銹鋼各供料廠（代理商或商社）在越南報價及售價狀況

1. 6月中旬就三大供料地區302 2B之報價大約如下：

歐洲各廠透過新加坡區代理商6月份已在報9月交貨價BASE約為1510但多數為次級品及不定尺切片之價格議價僅約1250~1300美元/公噸，日本、韓國各廠之代理商已在報8月交貨價BASE為1500美元/公噸，台灣各廠之代理商已在報7月交貨價BASE約為1450美元/公噸，台灣貨由於交貨期短基於資金週轉率及時間風險因素之，故在越南相當受歡迎。

2. 現貨價由於3-6月全世界不銹鋼漲價幅度大，故現貨價也隨著上揚，但受歐洲貨2月所訂低價貨及日本韓貨3月~4月所訂稍低價貨及大陸關稅配額干擾，故價格較亂現貨價BASE約1350~1410。

六、DONG NAM不銹鋼廚俱公司

1. 該公司為韓國人所投資，所產製品100%外銷，目前該公司主要替全世界知名品牌，如歐洲IKEA、BK品牌，泰國斑馬牌，台灣潔豹牌代工，依各品牌價需要代工後，銷行全世界。

2. 該公司由於係替全世界知名品牌代工，故要求品質極高，係以伸抽料為主，所產製品種類繁多，幾乎所有廚房廚具及各種鍋類皆有產製，由於品質管制，制度相當健全，所產製品訴賠率相當低，故對於原料之捲板品質要求也極嚴格。

3. 該公司目前每月需求約400公噸，以薄板0.5~0.8m/m居多，因伸抽性能之要求，故初期以韓國仁川及日本日新料為主，但為了取得更多料源以免斷料及為了再降低成本，亦極力尋求其他料源，當本人拜訪後，取得其對品質之認定，已答應每月80~100公噸，試用本廠料。

4. 由於該公司近年來所代工產品深受各代工品牌之讚賞，故訂單成隱定性成長，已有擴廠計劃，初期以達月產600公噸為目標，長期而言，該公司為求取得料源穩定，希望以訂長約為主，初部建議為季量或半年量，甚至年量亦可，由於該公司甚俱潛力，將在本廠試銷量品質達其要求後，建議公司方面以長約來考量。

七、HWATA VINA 不銹鋼製品公司

1. 該公司主要產製不銹鋼水塔及廚房琉理台及其他伸抽性要求不高之廚房與家庭用品，就不銹鋼水塔而言，因成品所佔體積大，故技術要求高的上下蓋多數進口，桶身才進口捲板進廠加工焊接，並組合成水塔，水塔為該公司最主要產品，自最小的0.5噸至5噸橫式及立式皆有，水塔（含配件）每月需求約60~100公噸，其他廚房及家庭用品每月約30公噸。

2. 此類型加工廠據了解在胡志明市即有3~4家(其他家規模較小)，另外在河內市及峴港市也有3~4家，隨著越南人愈來愈多人喜歡用此類不銹鋼製品，據了解此規模之不銹鋼製品公司陸續將會成立，目前比較遺憾的是此規模之製品廠為降低成本，係以購次級品較有興趣，雖然近期一級品已開始有較多此例來當料源，但以台灣早期經驗亦是如此，估計數年後此類製品廠使用一級品比率才能較大幅成長。

八、其他所拜訪之貿易公司及五金（行）公司

1. 由於目前越南之工業開發及經濟發展與台灣20年前很相像，就以其五金街與台北太原路亦極相似，故小進口貿易商及五金（行）公司在開發中國家料源之供應所佔角色仍有其相當必要性，且其觸角亦能較深較廣之延伸。

2. 據調查部份財力雄厚五金（行）公司每月固定進口量仍達約100~200MT甚至於有簽長約之企圖心，故透過貿易商與其接觸，仍不失為初期拓展市場之模式。

肆、建議事項：

一、越南人口8000萬，去年約使用不銹鋼36,000公噸，平均每人0.45公斤，目前越南政府大力實施改革，引進外資推展經濟，並到台灣、日本、新加坡、韓國及歐洲各國招商，以2001年各國經濟不景氣，但越南經濟成長率仍達6.7﹪，僅次於大陸，居亞洲第二位，預期不銹鋼需求亦將稍大幅成長，當地未設有不銹鋼廠全仰賴進口，台灣貨在當地甚獲好評，配合政府南向政策，值得開發。
二、本公司目前外銷主力仍在大陸，但大陸政經情勢不確定因素太高，宜儘量再開發如越南等非大陸地區市場以分散地區分散風險。
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